
Deckers PWS adviseert en helpt ondernemers vooruit
Net verhuisd naar Kaatsheuvel, midden in het klan-

tengebied. Een geschikte uitgangspositie voor Deckers 

PWS Accountants & Adviseurs. Dat dachten John Pols 

en Antoine Wagenaars, toen zij half mei vanuit een 

kantorenpark in Oosterhout naar de Jan de Rooijstraat 

trokken. Deckers PWS is toegankelijker en klaar om 

het MKB en andere klanten goed te ondersteunen in 

financiële zaken.

Door Maarten Liebregts

Open ontvangst

Als het over (eigen) financiële za-
ken gaat willen mensen direct 
kunnen zien waar accountants en 
adviseurs mee bezig zijn. “We bie-
den klanten daarom de mogelijk-
heid om gewoon eens binnen te 
stappen,” legt John Pols uit. “In ons 
nieuwe kantoor zitten we op een 
prima plek. We zitten op de grens 
van Sprang-Capelle en Kaatsheu-
vel, met een goede verbinding naar 
Waalwijk en verder. En de oranje 
borden vallen op natuurlijk.”

Half mei nam Deckers PWS het 
leegstaande pand op nummer 49 
in gebruik. Na goed te hebben na-
gedacht over de ontvangst, met de 
in het oog vallende receptie en de 
zwart-witte decoraties, willen Pols, 
Wagenaars en collega’s vooral toe-
gankelijk zijn. “En dat betekent dat 
we in gesprekken met klanten al-
tijd snel inspringen op actuele ver-
anderingen in bijvoorbeeld het be-
lastingstelsel. Maar wel met klare 
taal.”

Duidelijke afspraken

Die helderheid in met name actu-
ele, wettelijke en financiële ken-
nis willen Pols en Wagenaars ook 
in het kostenplaatje naar voren 
brengen. “Voor een klant is niets 
zo frustrerend als een rekening 
alsmaar hoger wordt en er een ge-
voel ontstaat dat men er geen grip 
op heeft. Wij voorkomen dit door 
vooraf duidelijke afspraken met el-
kaar te maken,” stelt het duo. 

Hoe Deckers PWS dat aanpakt? 

Door niet alleen vanuit het veilige kantoor te werken. Zowel Pols, 
Wagenaars als de medewerkers bezoeken regelmatig klanten 
om hen te informeren over de stand van zaken. “Een bedrijf, en 
vooral de ondernemers erachter, moet zich kunnen focussen op 
haar product of dienst. Door administratieve taken aan ons over 
te laten krijgt de ondernemer meer tijd voor ondernemen.”

Daarnaast investeert Deckers PWS tijd in de klant om elkaar 
beter te leren kennen. Het kantoor interesseert zich in wat klan-
ten produceren, welke diensten zij leveren en hoe zij succesvol 
denken te zijn. Dat gaat niet van de ene op andere dag: “Het 
opbouwen van een vertrouwensband tussen ondernemer en 
adviseur is een investering die een bepalende factor is voor een 
goede samenwerking. Zo’n investering kost tijd. Tijd, die voor 
de adviseur de moeite waard is om tot een succesvolle relatie 
te komen.”

Welke diensten levert  
Deckers PWS?

Voorop staan de directe en snelle 
communicatie van kantoor naar 
klant. Als deze voorwaarde aan-
slaat, dan kan Deckers PWS een 
groot deel van uw financiële vraag-
stukken oplossen. 

Naast de gebruikelijke werkzaam-
heden als het verzorgen van de 
administratie, opstellen van finan-
ciële rapporten en fiscale aangiften 
staan de accountants en adviseurs 
klaar om te adviseren op het ge-
bied van personeelszaken, fiscale 
problemen en juridische adviezen. 
Begeleiding bij bedrijfsovernames, 
bedrijfswaarderingen, successie- 
en inkomensplanning maken het 
dienstenpakket compleet. 

Stel dat er in het belastingstelsel 
voor ondernemers het een en an-
der verandert. Dan is het de taak 
van Deckers PWS om de klant hel-
der in te lichten en de fiscale plan-
ning bij te sturen. Terwijl de klant 
zijn werk vervolgt, maken accoun-
tants en adviseurs de boekhouding 
op orde. “Zo helpen wij onze klan-
ten vooruit en staan we garant voor 
kwaliteit,” besluit Pols zijn betoog.

Mocht u geïnteresseerd zijn in wat 
Deckers PWS voor u kan betekenen, 
neem dan contact op met John of 
Antoine.

Deckers PWS 
Accountants & 
Adviseurs

Jan de Rooijstraat 49
5171 DR Kaatsheuvel
T 0416-300969
F 0416-300968
info@deckerspws.nl

Meer informatie, bijvoorbeeld over actueel accountancy nieuws, via www.deckerspws.nl.


